Приложение А.  Законы и предписания по учету и отчетности для нематериальных активов.

                        Шиам  Валлабхайошйюла

Ниже дается обзор бухгалтерских методов, применяемых на практике к нематериальным активам,  а также предписываемых международными стандартами.

GAAP в Соединенных Штатах

Можно рассмотреть раздельно общие принципы и конкретную практику применения GAAP

Общие принципы

Общие принципы бухгалтерской отчетности о нематериальных активах определены AРB-17  (Управлением по принципам бухгалтерии)  в инструкции 17, параграфе 8, где компаниям рекомендуется  фиксировать в качестве активов затраты на нематериальные активы, приобретенные у других, включая гудвилл.
 Все затраты, предназначенные для пополнения нематериальных активов, но не поддающиеся конкретному определению, должны учитываться как расходы. Когда нематериальный актив включен в отчетность, его стоимость должна подвергаться амортизации путем систематических вычетов  из доходов компании в течение всего предполагаемого  срока получения выгод от данного актива. Амортизационный срок не может в любом случае превышать 40 лет.

Предложения AРB-17 относятся к нематериальным активам, которые учитываются при приобретении части или всего акционерного капитала миноритарных акционеров дочерней компании. AРB-17 применимы также к стоимости развития гудвилла и других не  идентифицируемых нематериальных активов с неопределенным сроком жизни, при условии, что компания фиксирует в своих отчетах такие расходы в качестве нематериальных активов. Сами по себе AРB-17 не указывают, какие именно виды расходов должны быть отложены как активы.

Приобретенные нематериальные активы

Однажды купленные активы должны быть зафиксированы в отчете по цене на дату приобретения. Цена измеряется одним из следующих способов: сумма выплаченной наличности, справедливая стоимость других распределенных  активов, текущая стоимость сумм, подлежащих оплате по возникшим обязательствам, или справедливая стоимость вознаграждения, полученного от выпущенных акций, как это описано в AРB-16 . 

Нематериальные активы, приобретенные как часть группы активов или как часть приобретенной компании, также должны учитываться по стоимости на дату приобретения. Стоимость измеряется по-разному для конкретно идентифицируемых и конкретно не  идентифицируемых нематериальных активов.  Стоимость идентифицируемых активов является назначенной частью общей стоимости группы активов или приобретенного предприятия, обычно основанной на справедливых оценках  отдельных активов. Стоимость не идентифицируемых нематериальных активов измеряется как разница между  стоимостью группы активов или приобретенного предприятия и суммой назначенных цен отдельных приобретенных материальных и идентифицируемых нематериальных активов за вычетом принимаемых на себя обязательств. Стоимость должна определяться для всех конкретно идентифицируемых нематериальных активов; стоимость идентифицируемых активов не должна включаться в гудвилл.

Приобретаемые нематериальные  активы для банков и учреждений, поощряющих сбережения 

Положение о Стандартах финансовой отчетности (SFAS) 72  содержит правила учета нематериальных активов, возникающих при приобретении коммерческого банка, ссудосберегательной ассоциации, взаимно-сберегательного банка, кредитного союза или любой иной депозитарной организации.
 Для аккуратного учета важно установить, являются ли приобретенные нематериальные активы идентифицируемыми или не идентифицируемыми. Приобретенные нематериальные активы, которые могут быть по отдельности идентифицированы,  следует оценивать как часть общей стоимости приобретенного предприятия, если справедливые оценки этих активов могут быть надежно определены. Справедливые оценки активов, которые связаны с отношениями  вкладчиков или заемщиков, должны основываться на оценке  выгод, приписываемых  отношениям, существующим на дату приобретения. Поэтому новыми вкладчиками или заемщиками, которые могут заменить существующие взаимоотношения, можно пренебречь при определении справедливой стоимости. Идентифицируемые нематериальные активы должна амортизироваться с учетом оцениваемого срока жизни существующих взаимоотношений.

Если справедливая стоимость обязательств, как предполагается, превосходит справедливую стоимость приобретенных материальных и идентифицируемых нематериальных активов, превышение образует неидентифицируемый нематериальный актив. Неидентифицируемый нематериальный актив должен быть амортизирован так, чтобы затраты не превышали остающийся период  ожидаемой жизни приносящих проценты приобретенных активов (так ???). При всех условиях, амортизационный период не может превышать 40 лет. Ставка амортизации применяется к  фиксированным суммам нематериальных активов, приносящих проценты., которые, на основе их сроков службы, могут оказываться непогашенными в начале каждого последующего периода.

Гудвилл

Гудвилл определяется как превышение стоимости приобретенной компании над суммой идентифицируемых чистых активов. Это наиболее распространенный неидентифицируемый нематериальный актив. Тогда как идентифицируемые нематериальные активы могут быть приобретены каждый в отдельности как часть группы активов или как часть целого предприятия, неидентифицируемые активы не  могут покупаться по отдельности.

AРB-17 требует амортизации гудвилла пропорциональным методом, кроме случаев, когда компания может показать, что другой систематический метод является более подходящим. Чтобы использовать ускоренный метод амортизации гудвилла, компания должна продемонстрировать, что истраченная на него сумма представляет собой сумму, уплаченную за такие факторы, как перечисленные в параграфе 27
, но что не существует удовлетворительной основы  для определения оцененных стоимостей каждого фактора; и что выгоды, ожидаемые от факторов,  падают на протяжении ожидаемой жизни этих факторов. АРВ 17, параграф 31, также определяет, что компания обязана постоянно переоценивать период амортизации нематериальных активов, чтобы определять, не требуют ли последующие события и обстоятельства изменения оценки сроков полезной жизни этих активов. Однако при любых обстоятельствах, срок службы неидентифицируемых нематериальных активов не может быть пересмотрен в сторону повышения.

Последующие затраты

Затраты на усовершенствование, эксплуатацию или  реставрацию нематериальных активов должны вычитаться из дохода в момент исполнения, с учетом любого из следующих  условий:

· Актив не является точно идентифицируемым.

· Актив имеет неопределенный срок службы.

· Актив свойствен продолжающемуся бизнесу и относится к предприятию в целом.

Специфические  методы работы

Ниже  перечислены методы работы с рядом единиц учета, по отраслям.

Привлечение и удержание клиентуры (потребительской базы)

В целом, затраты, связанные  со сбором, хранением и постоянным обращением к информации о потребителях, рассматриваются как операционные текущие расходы.

Правила учета не требуют признания таких расходов в качестве активов, их оценки и раскрытия для  публики как  активов.

Отчетность по кредитной информации. Для отрасли банковских и сберегательных учреждений SFAS 105 требуют  отмечать в сносках к балансу  следующие данные, полезные для определения способности  кредитовать клиентов:

· Все существенные концентрации кредитных рисков, возникающие по всем  финансовым инструментам как от индивидуального контрагента, так и от групп  контрагентов

· Групповые концентрации кредитных рисков, когда часть контрагентов занята в сходных видах деятельности или в тех же регионах, или имеет сходные экономические характеристики. Среди последних – тот факт, что их  способность выполнять договорные обязательства сходным образом реагирует на изменения экономических и иных условий.

·  Для каждой существенной концентрации рисков – информация о разделяемой деятельности, регионе или экономических характеристиках, которыми определяется концентрация. Размер вычислимых потерь, которые могут возникнуть в результате кредитного риска, если сторонам в финансовых инструментах, составляющих концентрацию,  полностью не удается выполнить условия договоров, залога и других видов обеспечения, если таковые были. Речь идет о размерах потерь, которые, как доказано, не имеют существенного значения для рассматриваемого банка  (хозяйственной единицы).

· Закладные или иные ценные бумаги, поддерживающие финансовые инструменты, подверженные кредитному риску, информация о доступе к этим закладным или иным ценным бумагам, а также природа и краткое описание закладной или иной ценной бумаги, поддерживающих указанные финансовые инструменты.

Отношения с клиентурой.  Во всех отраслях, ориентированных на клиентов, создаваемый самими компаниями гудвилл и отношения с потребителями не отражаются в явной форме в декларациях о доходах и балансовых таблицах. Суммы, затрачиваемые на расширение связей с клиентурой и гудвилл, рассматриваются как  расходы на продажи, рекламу и продвижение товаров, и списываются в расходы в тот же период, когда они производятся. Специальная рабочая группа 88-20  рассматривает случай, когда предприятие покупает у финансового института  за наличность портфель кредитных карт, включая взаимоотношения с держателями карт, причем  уплаченная сумма превышает сумму тех денег, которые могут быть изъяты владельцами карт.
  Разница между уплаченной суммой и суммой балансов карточных счетов на дату приобретения кредитных карточек должна быть распределена между нематериальными активами (отражающими отношения) и полученными кредитами. Премия  на  кредиты должна амортизироваться в  течение срока жизни кредитов в соответствии с инструкцией SFAS 91.

Затраты на обслуживание клиентуры. В явной форме учет этих затрат обсуждается только в SFAS 86.
 В соответствии с параграфом 6 затраты на поддержку и обслуживание клиентуры фирмы, производящей программные продукты, должны списываться на расходы тогда, когда признаны связанные с ними доходы или же когда затраты были произведены – какое из этих событий произойдет первым. Поддержка клиентуры понимается как деятельность, проводимая  после того, как продукт становится доступным к распространению, по исправлению ошибок или постоянному обновлению текущей информации. Такая деятельность включает рутинные изменения и дополнения. Когда отпускная цена включает обслуживание клиентуры на несколько периодов и цена этого обслуживания отдельно не определена, соответствующая оценка затрат должна быть начислена на тот же самый период, на который была признана цена продукта.

Расширение круга подписчиков и их поддержка. Работа с такими затратами применительно к компаниям кабельного телевидения определена в стандарте SFAS 51.
 Этот стандарт посвящен бухгалтерскому учету затрат, связанных с кругом подписчиков. Они (затраты) определяются как затраты, осуществляемые для привлечения и сохранения клиентуры кабельной телевизионной системы. Стандарт включает затраты на выписку счетов и сбор платежей, «плохие долги» (задолженность), почтовые расходы, ремонт и обслуживание средств связи, франчайзинговые вознаграждения, зависящие от доходов или числа подписчиков, общие и административные расходы системы, программные издержки на дополнительные каналы, используемые в рамках маркетинга, а также прямые торговые издержки.

В период освоения издержки, связанные с кругом подписчиков, списываются как  затраты данного периода. Периодом освоения называется такой, в течение которого кабельная система находится частично в процессе создания и частично – в процессе эксплуатации. Этот период начинается с получением первых доходов от абонентов, его окончание варьируется в зависимости от условий, в которых находится система. Обычно  конец определяется на основе  планов завершения первого важного периода строительства или достижения заранее определенного уровня подписки, при котором кроме существующей телевизионной системы не нужны дополнительные капиталовложения. Продолжительность периода освоения также различна в зависимости от развития франчайзинга и планов дальнейшего строительства. Обычно она не превышает двух лет.

Для действующей кабельной сети первоначальный платеж нового абонента признается доходом только в пределах прямых понесенных предприятием торговых издержек. Остальная часть откладывается и   списывается  в доход (так???) сверх периода, когда, как предполагается, абоненты будут оставаться связанными с системой. Прямые торговые издержки включают комиссионные вознаграждения, вознаграждения коммивояжерам (не комиссионные)  за привлечение новых подписчиков, местную рекламу, нацеленную на привлечение новых абонентов, а также затраты на подготовку документации, связанной с расширением клиентуры.  Прямые торговые издержки не включают  управленческие и административные расходы или непрямые расходы, такие как арендная плата и стоимость оборудования.

Первоначальные установочные затраты, включая материальные, трудовые и накладные расходы на периферию, капитализируются и амортизируются в расчете на период не больший, чем принятый срок амортизации для предприятий кабельного телевидения.

Списки абонентов и базы данных. Стандарт SFAS 131  регламентирует бухгалтерский учет подобных расходов в организациях здравоохранения, больницах, а также  публикацию отчетов. В соответствии с параграфом 39  в определенных случаях требуются ссылочные статьи, дополняющие баланс.
 Информация о важнейших клиентах необходима для знания того, насколько можно полагаться на главных клиентов,  если доходы от сделок с единичным внешним  клиентом составляют 10 или более процентов от доходов предприятия в целом. Требуется публиковать данные об общем объеме доходов от каждого такого клиента и точно знать сегмент или сегменты, сообщающие свои отчеты (не требуется  раскрытие характеристик главного клиента или объема доходов от него, получаемых каждым сегментом). Группа единиц, находящихся под общим управлением, рассматривается как одна единица, и федеральное правительство, правительство штата, местное правительство (например, графства или муниципального образования), или иностранное правительство рассматриваются как единичные клиенты.

Инновации

Все затраты  на нематериальные активы, связанные со светокопиями, чертежами,  рисунками, документацией, лабораторными тетрадями и рецептами, включая химические формулы, должны списываться в расход согласно стандарту АРВ 17.
  Стоимость разработанных внутри компании компьютерных программ сегодня не требуется капитализировать. Стандарт SFAS 86 , посвященный  бухгалтерскому учету программных продуктов (софтвер),  касается только учета тех программ, которые разрабатываются для продажи или сдачи в аренду.
   Судя по дискуссии в SFAS 86 , Управление по стандартизации финансового учета «не было убеждено» в том, что распространенная практика списания затрат на разработку программ внутреннего пользования является неправильной.

Креативные активы средств массовой информации

Книги, журналы, библиотеки, музыка и запись мастер-дисков для публикации, воспроизведения  и музыкальной промышленности. В соответствии со стандартом SFAS 50, затраты, вложенные компанией звукозаписи в мастер-диск, должны быть зафиксированы в отчете как актив если прошлые достижения и сегодняшняя популярность  артиста дают все основания ожидать, что затраты окупятся будущими продажами.
 В ином случае такие затраты должны быть списаны. Если актив признан, он должен быть амортизирован в срок, определяемый продолжительностью успешного исполнения записи. При этом следует применять метод амортизации, который  лучше всего соответствует ожидаемым суммам будущего чистого дохода.

Фильмотеки, кинематографических, телевизионных и медиа-компаний. В соответствии со стандартом SFAS 53,  произведенные компанией фильмы должны быть капитализированы как «запас произведенных фильмов» и оценены по затратам производства.
 Стоимость фильма амортизируется с использованием индивидуального метода расчета будущей жизни фильма. Альтернативный метод амортизации, метод расчета по периодической таблице, может использоваться в случае, если его результат может аппроксимировать результат, полученный первым методом. Амортизация стоимости фильма начинается, когда фильм реализован, доходы от фильма зафиксированы  и процедура амортизации связывает стоимость фильма с отчетным валовым доходом.  Это позволяет получить постоянную норму  валовой прибыли до вычета  расходов каждого периода. (так???).  В случае применения метода индивидуального расчета будущей жизни фильма, затраты на фильм амортизируются с учетом отношения предвидимого полного валового дохода за будущий период к валовому доходу текущего года. Так что этот метод требует определения полного валового дохода  за весь период полезной жизни продукта, от его эксплуатации на всех рынках.

Производственные затраты на один фильм группируются в четыре хронологических шага: приобретение авторских прав на сценарий, подготовка к производству (доработка рукописи, создание костюмов,  проектирование и строительство декораций), собственно киносъемка  и постпроизводство (деятельность, кульминация которой наступает при создании оригинала фильма, негатива).

Кинокомпании обязаны представлять либо классифицированную, либо неклассифицированную балансовую таблицу. В классифицированной таблице затраты на фильм разделены на текущие и не текущие (долгосрочные) активы.  Затраты, относимые к текущим активам, являются неамортизированной стоимостью  запаса фильмов, которые разрешены к демонстрации и размещены на первичном рынке; завершенные, но еще не выпущенные («зажатые» уже попавшими на вторичный рынок фильмами);  и  находящиеся в производстве телевизионные фильмы, контракты на продажу которых подписаны. Все другие капитализированные затраты на фильмы классифицируются как не текущие активы.

Размещенная часть затрат на фильмы, которые, как ожидается, будут реализованы вторичным телевидением или по другим каналам, должна быть записана в долгосрочные активы и амортизирована по мере поступления доходов.

Поскольку ожидаемые совокупные валовые доходы    отличаются от действительных совокупных валовых доходов, оценки первых должны периодически анализироваться и пересматриваться, когда это необходимо для отражения более современной информации. При пересмотре совокупного валового дохода определяется новый знаменатель, включающий только ожидаемый совокупный доход от начала текущего года;  числитель же (действительный совокупный валовый доход за текущий период) остается тем же. Пересмотренная дробь  применяется к остаточной (амортизированной) стоимости  фильма (стоимость производства и другие капитализированные затраты на фильм) применительно к началу текущего года.

Метод расчета по периодической таблице использует таблицы, отражающие характеристики доходов от большой группы фильмов за предшествующее время. Эти характеристики доходов, как предполагается, могут дать разумное руководство для анализа опыта последовательного ряда групп фильмов, производимых и распродаваемых в примерно сходных условиях.  Метод расчета по периодической таблице обычно используется только для амортизации той части стоимости  фильма, которая относится к авторским правам на фильм, передаваемым по лицензии кинотеатрам, и затраты на фильм соответственно распределяются между теми рынками, для которых таблица используется, и прочими рынками. Периодические таблицы должны регулярно пересматриваться и обновляться – всегда, когда характеристики доходов меняются существенно. Такие таблицы не должны применяться к фильмам, способы распространения которых существенно отличаются от способов распространения фильмов, используемых при составлении таблицы - таков, например, фильм, выпущенный для демонстрации в  кинотеатре с зарезервированными местами.

Активы, возникающие в результате контрактных соглашений

Кооперативные соглашения, патенты и торговые марки.  Специальных инструкций по этим вопросам обнаружить не удалось.  В условиях отсутствия каких-либо иных специальных стандартов, стоимость образования таких нематериальных активов должна расходоваться согласно стандарту АРВ 17.

Льготные соглашения (франчайзинг) и совместные предприятия. Стандарт  SFAS-45 регламентирует учет платы за привилегии, вносимой франчайзером.
  Нематериальные активы, возникающие в результате соглашения на стороне получателя льготы, не учитываются никак.

Льготные соглашения аренды и права арендодателя и арендатора. Не удалось обнаружить специальных указаний по этому вопросу. В отсутствие какого-либо иного подходящего стандарта, затраты на создание этих нематериальных активов должны списываться согласно стандарту АРВ 17.

Права, связанные с окружающей средой, включая льготы. Не обнаружено специальных указаний на этот счет. В отсутствие какого-либо иного подходящего стандарта,  затраты на создание этих нематериальных  активов должны списываться согласно стандарту АРВ 17. Однако,  общие затраты на устранение загрязнений окружающей среды, в соответствии с выпущенными указаниями Специальной  группы 90-8, должны списываться на текущие расходы.
 Эти затраты могут быть капитализированы только в при соблюдении следующих условий:

-Затраты продлевают жизнь имущества, принадлежащего компании, увеличивают его производственные мощности или повышают его сохранность или эффективность. Согласно этому критерию, состояние имущества после осуществления затрат должно быть лучше по сравнению с тем состоянием, каким оно было непосредственно после создания или приобретения имущества.

  - Затраты могут уменьшить или предотвратить загрязнение среды, которое лишь может возникнуть или в ином случае  могут быть следствием будущей производственной деятельности. В дополнение к этому, затраты улучшают  собственность сравнительно с тем ее состоянием, в каком она была непосредственно после создания или приобретения.

· Затраты произведены в порядке предпродажной подготовки собственности, предназначенной к продаже.

Права распределения и развития.  Особых инструкций по этому вопросу найти не удалось. При отсутствии других специальных стандартов, затраты на  создание этих нематериальных активов должны списываться в расход в соответствии с АРВ 17.

Заявления о выплате страхового возмещения. В соответствии с SFAS 5, заявки, подлежащие оплате, рассматриваются как непредвиденные расходы, но взносы, подлежащие получению, не учитываются.
 Страховые взносы, подлежащие получению, не учитываются вплоть до того момента, пока они не будут реализованы согласно действующим принципам учета поступающих доходов.

Контракты с условием, обязывающим покупателя принять товар или выплатить неустойку, определяющие пропускную способность (производительность), контракты по финансированию проектов.
 SFAS 47 фактически не требует признания таких контрактов с точки зрения капитализации нематериального актива. В соответствии с SFAS 47, покупатель (или воспринимающая сторона) должен раскрывать следующую информацию, касающуюся его обязательств по покупке (имея в виду, что они удовлетворяются определенным критериям):

· Сущность и условия обязательства

· Объем установленной и определимой  части обязательства на дату последнего представленного баланса, а также для каждого из пяти последовательных фискальных лет

· Характер возможных переменных частей обязательства

· Объемы купленного под обязательство для каждого периода, по которому имеется отчет о доходах.

Поощряется, но не требуется раскрытие цифры процента, необходимого для редукции обязательства, не ограниченного условиями по покупке, к его текущей стоимости .

Нематериальные активы, характерные для отдельных отраслей

Права аэропортов на прием самолетов. Конкретных инструкций найти не удалось.  В отсутствие других специфических стандартов, затраты на развитие этих нематериальных активов должны списываться в расход согласно АРВ 17.

Лицензии Федеральной комиссии по коммуникациям (FCC) для радиовещательной отрасли. Специальных инструкций найти не удалось. При отсутствии иных специфических стандартов, затраты на эти нематериальные активы должны списываться в расход в соответствии с АРВ 17.

Соглашение о присоединении к сети для радиовещательной отрасли. SFAS 63  имеет дело с расчетами при соглашениях, по которым радовещательная компания может присоединиться к сети другой радио- или телевещательной компании (соглашения об аффилировании к сети)
 . Обычно, по такому соглашению, станция получает вознаграждение за программы, которые она транслирует по своей сети, на основе формулы, рассчитанной для компенсации за проданную рекламу, включенную в программу сети. Аффилированная к сети станция обычно тратит меньше на свои программы, нежели независимая станция, поскольку филиал не нуждается в затратах на сетевые программы. Соглашения о подключении к сети фиксируются в балансе вещателя как нематериальные активы. Если срок подключения к сети истекает и оно не замещается немедленно новым соглашением, или нет договоренности о таком замещении,  то остаток средств из количества, в которые первоначально было оценено аффилирование к сети, должен быть списан в расход. Если срок аффилирования истекает и немедленно замещается другим соглашением,  или есть договоренность о таким замещении, то потери признаются в том размере, в котором неамортизированная стоимость прекращенного аффилирования превышает справедливую стоимость нового подключения. Однако выигрыш не признается, если справедливая стоимость нового аффилирования к сети превышает неамортизированную стоимость завершенного аффилирования.

Лицензионные соглашения на программы в радиовещательной отрасли. SFAS 63  имеет дело с бухгалтерией для таких лицензионных соглашениях. Типовое лицензионное соглашение на программный материал (полнометражные фильмы, несерийные фильмы, серии,  анимационные фильмы) охватывает несколько программ ( программный пакет). Соглашение предоставляет радиовещательной станции, группе станций, сети платного телевидения или системе кабельного телевидения право за определенную плату транслировать либо определенное, либо неопределенное количество показов  за максимальный период времени (называемый лицензионным периодом). Обычно, плата вносится в рассрочку в период, более короткий, нежели лицензионный период. Соглашение обычно содержит отдельную лицензию по каждой программе, входящей в пакет. Лицензия теряет силу в более ранний из двух  сроков: последнего разрешенного показа или конца лицензионного периода. Получатель лицензии выплачивает требуемое вознаграждение независимо от того, использовал он полученные права или нет. Если он не использовал контрактные права, они возвращаются лицензиару без какого-либо возмещения получателю лицензии (лицензиату). Лицензионный период не предназначен для предоставления права использовать программный материал непрерывно в течение этого периода, но скорее для того, чтобы определить разумный период времени, в течение  которого лицензиат  может реализовать ограниченные права на использование программного материала.

Лицензиат включает в отчетность актив и пассив на приобретенные права и вмененные обязательства по лицензионному соглашению, когда действие лицензии начинается (и удовлетворены определенные условия). Пассив разделяется в балансовой таблице на текущие и долгосрочные обязательства в зависимости от сроков платежей. Капитализированные права амортизируются на основе оцененного числа будущих показов, кроме случаев, когда лицензия предоставляет право неограниченного показа мультфильмов и программ с аналогичными характеристиками. Они должны амортизироваться в течение срока действия соглашения, поскольку возможное число будущих показов в этом случае определить невозможно. В случае, если первый показ более ценен для станции, чем повторные показы, следует использовать метод ускоренной амортизации. В иных случаях применяется метод  линейной (пропорциональной) амортизации.

Капитализированная стоимость прав на программные материалы фиксируются в балансовой таблице по меньшей из двух цифр: неамортизированной стоимости и оцененной чистой  реализуемой стоимости на базе последовательных программ, серий, пактов или, если это удобно, на основе частей дня.
 Если  прогнозы менеджеров о полезности программ, серий, пакетов или частей дня пересматриваются в сторону снижения, неамортизированная стоимость снижается в направлении оцененной  чистой реализуемой стоимости. Менеджменту не разрешается пересматривать в сторону повышения стоимость программы, если она оказалась более эффективной, чем первоначально предполагалось.

Лицензии FCC (Федеральная комиссия по коммуникациям) на использование радиовещательных частот. Конкретных указаний по этому вопросу нет. При отсутствии каких-либо специальных стандартов, затраты на создание таких нематериальных активов следует списывать в расходы в соответствии со стандартом АРВ 17. (Автор повторяется – см. выше. Л.Л.)

Права на бурение и добычу полезных ископаемых для добывающих отраслей. Стандарты SFAS 19 посвящены особенностям прав собственности для нефтяных и газовых компаний
. Права на добычу полезных ископаемых охватывают собственность на оплату или на аренду, концессию, или иную долю собственности, предоставляющую право добычи нефти или газа, на которую налагаются такие условия, какие могут быть установлены при передаче этой доли.    Они включают рентный процент, выплаты по договору о разделе продукции, иные неосновные доходы от  оборудования, которым пользуются сторонние компании, а также соглашения с иностранными правительствами или властями, по которым компания участвует в производстве или выступает как производитель основных ресурсов. Права на добычу ископаемых не включают каких-либо соглашений о поставках или контрактов, которые предоставляют право покупки (в противоположность праву добычи) нефти и газа. Права на добычу ископаемых разделяются на обеспеченные и не обеспеченные, как необеспеченная собственность (собственность без доказанных резервов ископаемых) и обеспеченная (собственность с доказанными резервами).  Собственность без доказанных резервов списывается в расход, если установлено, что она не поддается восстановлению.

Межштатные права на эксплуатацию в транспортной отрасли. Стандарт SAFS 44  посвящен бухгалтерскому учету нематериальных активов, представляющих права на перевозки.
 Права на перевозки (так же известные как свидетельство на право производства транспортных операций) определены как франшиза или разрешение автоперевозчику, выданное Комитетом по межштатному транспорту и торговле (ICC) или аналогичным агентством штата перевести определенный груз по определенному маршруту при ограниченной конкуренции. Эти права либо предоставляются непосредственно ICC  или штата, либо покупаются у других перевозчиков, либо приобретаются с помощью деловых комбинаций. Законодательство требует, чтобы стоимость приобретения прав на перевозку вычиталась из дохода, и если она существенна, включалась  в отчеты как важная строка. В случае деловой комбинации, проведенной компаниями - автоперевозчиками, затраты на нематериальные активы должны быть отнесены на межштатные права на перевозки, другие определимые нематериальные активы (включающие межштатные права на перевозки), а также на гудвилл.

Стоимость определимых нематериальных активов (включая права на эксплуатацию или перевозки) не должна включаться в гудвилл. Затраты, отнесенные на нематериальные активы, не должны отражать затраты на разработку, эксплуатацию или восстановление этих нематериальных активов после их приобретения. Затраты, приписанные определимым нематериальным активам, включая права эксплуатации (перевозок), не должны смешиваться с величинами,  относящимися к другим определимым нематериальным активам или гудвиллу, а также замещаться ими. Если компания не в состоянии выделить свои межштатные права на перевозки, другие определимые нематериальные активы и гудвилл, и не может отнести на них затраты, как это указано законодательством, или находит для себя  не практичным делать это, тогда  предполагается, что все эти затраты относятся к межштатным правам на перевозки.

Обслуживание ипотечных прав в банковском секторе. В соответствии с SFAS 125, лицо, обслуживающее  финансовые активы, обычно получает выгоды от обслуживания (доходы от вознаграждения за обслуживание,  старых взносов и других вспомогательных источников, включая «флоут», т.е. чеки и платежные поручения в процессе банковского клиринга), когда он осуществляет обслуживание и делает расходы на обслуживание этих активов.
 Если выгоды от обслуживания не должны, как ожидается, адекватно компенсировать  затраты на обслуживание, контракт приводит к обязательствам обслуживания (пассиву). Компания, которая берется за обслуживание, должна признать либо актив, либо пассив. Однако если цедент (лицо, переуступающее свое право)  сохраняет активы вместе со всеми вытекающими ценными бумагами и классифиицирует их как долговые бумаги, которые надо держать до срока оплаты в соответствии с SFAS 115, тогда актив или обязательство, связанные с обслуживанием, должны учитываться  совместно с обслуживаемым активом.
 Активы или обязательства, связанные с обслуживанием, которые были куплены либо присвоены,  а не  возникли при продаже или страховании (???) обслуживаемых финансовых активов, должны измеряться на основе уплаченной цены (имеется в виду справедливая стоимость). Активы или обязательства обслуживания должны амортизироваться пропорционально и на протяжении периода прогнозного получения чистого дохода за обслуживание (когда доходы от обслуживания превышают расходы на обслуживание) или чистые потери обслуживания (когда расходы на обслуживание превышают  доходы от обслуживания). Обслуживаемый актив или обязательство должны оцениваться по уменьшению или приросту обязательств, основанных на его справедливой оценке. 

Прокатные права для  кинотеатров. В соответствии с SFAS 53 прокатные права для кинотеатров обычно продаются (лицензируются) на базе процента от сборов, или в некоторых рынках – по твердой ставке(по плоской шкале).
  В некоторых рынках продавцы прав могут получать гарантии в виде продаж с безотлагательным расчетом  наличными, поскольку  компания, продающая лицензию, не может быть уверена в  получении дополнительных процентных доходов со сборов, особенно если нет достаточного контроля  над распространением билетов. Лицензиар  признает доходы на дату демонстрации фильма как от процентных, так и от  фиксированных обязательств. Не  восстанавливаемые гарантии должны быть отложены и признаны как доходы на дату демонстрации фильма. Гарантии, которые представляют собой, по существу, продажи с безотлагательным расчетом наличными, признаются как доход (при выполнении некоторых условий).

Для фильмов, лицензируемых для телевидения, лицензионное соглашение по телевизионному программному материалу является продажей   права или группы прав. Доход от лицензионного соглашения признается, когда начинается договорный период и выполнены все нижеследующие условия: размер лицензионного вознаграждения либо известен, либо разумно определим, собираемость общего вознаграждения надежно обеспечена, фильм был принят покупателем лицензии, и фильм доступен для его первой демонстрации или телепередачи. Лицензионное вознаграждение для каждого фильма обычно указывается в  соглашении, текущая стоимость этой суммы должна использоваться как продажная цена для каждого фильма.

В соответствии с параграфом 20 SFAS 53 лицензионное соглашение о продаже прав на телевизионную трансляцию не  должно учитываться в балансе вплоть до момента утверждения дохода.   Суммы, полученные по таким соглашениям до утверждения дохода, включаются в текущие обязательства, если эти авансовые платежи зафиксированы в ведомости, где стоимость фильмов классифицируется как текущие активы.

 Международные бухгалтерские стандарты

В Международном стандарте  бухучета (IAS) 38  рассматривается учет нематериальных активов.

Общие принципы

В соответствии с IAS 38, нематериальный актив учитывается в балансовой таблице в том случае, если стоимость актива может быть надежно измерена и все будущие экономические выгоды, конкретно относимые к на данный актив, действительно поступают в кассу предприятия. Все другие затраты на неденежные нематериальные единицы должны списываться в расход. Нематериальный актив фиксируется в балансовой таблице по его стоимости за вычетом накопленной амортизации и накопленного сокращения стоимости.

Дефиниции
Нематериальные активы определяются как неденежные (немонетарные) активы без  материальной субстанции, удерживаемые для использования в производстве или поставке   товаров или услуг, для арендных платежей другим  лицам, или для административных целей. Они должны быть определимы, контролироваться предприятием как результат прошлых событий; будущие ожидаемые экономические выгоды от них должны поступать на предприятие. Эта дефиниция требует, чтобы актив был определимым, что должно отличать его от гудвилла.

Гудвилл представляет будущие выгоды от синергического взаимодействия между определимыми активами или от нематериальных активов, которые не удовлетворяют критериям, позволяющим рассматривать их в качестве нематериальных активов.

Стоимость это сумма выплаченной наличности или эквивалентов наличности или справедливая цена (в текущих ценах) другого вознаграждения при присвоении актива во время его приобретения или производства. 

Признание и измерение нематериальных активов

В соответствии со стандартом, нематериальный актив должен быть признан активом, если и только если есть вероятность, что будущие экономические выгоды, относимые на этот актив, будут поступать на предприятие и если стоимость актива может быть надежно измерена. Актив, который получил признание, прежде всего должен быть измерен по стоимости. Будущие экономические выгоды, поступающие от нематериального актива, могут включать доходы от продажи продукции или услуг, сокращение затрат или иные выгоды, возникающие в результате использования актива самим предприятием.

В стандарте устанавливаются  правила для предприятий, которые должны показать, что будущие экономические выгоды, конкретно относимые на какой-то нематериальный актив, должны возвращаться на предприятие. Предприятие должно доказать, что нематериальный актив будет способствовать росту чистого притока будущих экономических выгод, что оно имеет намерение и способность  использовать нематериальный актив, и что оно имеет адекватные технические, финансовые и иные ресурсы, способные обеспечить ожидаемые будущие экономические выгоды.

Гудвилл, созданный внутри предприятия

Ни при каких обстоятельствах созданный внутри предприятия гудвилл не может быть признан активом. Созданный внутри предприятия гудвилл не признается в качестве актива, поскольку при этом не создается какой-либо ресурс, контролируемый предприятием, и который будет генерировать специфические будущие   экономические выгоды и может быть надежно измерен по стоимости.

Последующие затраты

Последующие затраты на нематериальный актив должны  признаваться как расход в момент их исполнения, кроме случаев, когда есть вероятность, что эти затраты позволят активу производить будущие экономические выгоды сверх первоначально принятых для него стандартов отдачи и когда эти затраты могут быть надежно измерены и отнесены к рассматриваемому активу.

Амортизация

IAS 38 требует, что стоимость нематериального актива должна амортизироваться на протяжении ожидаемого срока службы актива. При отсутствии иной информации, срок службы нематериального активы принимается в 20 лет.

Особые случаи нематериальных активов

Если нет иных специфических предписаний, IAS 38  распространяется на следующие виды активов.

Привлечение и удержание клиентской базы

· Информационные отчеты о кредитах для банковских и сберегательных отраслей

· Работа с клиентурой и гудвилл для отраслей, ориентированных на потребителей 

· Затраты на обслуживание клиентуры для отраслей, производящих услуги (включая программное обеспечение)

· Списки потребителей и базы данных для организаций здравоохранения, а также для больничной отрасли и прессы.

Инновационная деятельность

· Фотокопии, рисунки, чертежи, документация, лабораторные тетради и рецепты для машиностроительной, фармацевтической и больничной отраслей.

· Химические формулы для химической и фармацевтической отраслей.

· Собственные фирменные  разработки  программного обеспечения для технологии, обрабатывающей промышленности,  розничной торговли и транспорта.

Активы, в настоящее время не признаваемые таковыми

· Книги, публикации, библиотеки, музыка и оригиналы записей в издательской  завукозаписывающей и музыкальной отраслях.

· Распределительные сети в отраслях, производящих потребительские и промышленные продукты.

· Фильмотеки – для кинопромышленности, телевидения и  прессы.

Активы, возникающие  в результате контрактов

- Кооперационные соглашения

· Патенты и торговые марки

· Заказы клиентов на товары, готовые к отправке

· Договоры франчайзинга и совместные предприятия

· Выгодные соглашения об аренде

· Права, связанные с экологией (включая льготы)

· Проценты арендаторов

· Права, связанные с распределением (или сбытом?) и развитием

· Заявления о выплате страхового возмещения

· Соглашения о финансировании проектов, обязательства купить товар или уплатить неустойку

· Контракты о пропускной способности, другие не ограниченные условиями договоренности и заказы покупателей на товары, готовые к оттправке.

Нематериальные активы, специфические для отдельных отраслей

· Посадочные права аэропортов в гражданской авиации

· Лицензии Федеральной комиссия по коммуникациям – для радиовещательной индустрии

· Соглашения об аффилировании к вещательным сетям

· Лицензионные соглашения на программы в радиовещательной индустрии

· Лицензии на использование радиочастот, выдаваемые FCC
· Права на бурение и разработку полезных ископаемых

· Права на межштатные перевозки грузов на транспорте

·  Права на обслуживание ипотеки в банковской сфере

· Права на демонстрацию кинофильмов в кинопромышленности.

�      Шиам  Валлабхайошйюла , доктор философии, кандидат Школы бизнеса имени Штерна при Нью-Йоркском университете


� FASB (1970b)


�     FASB (1970a). В соответствии с  AРB-16, параграф 67, общий принцип применения первоначальной стоимости в качестве основы учета при приобретении актива, зависит от природы  сделки.:


Актив, приобретенный за деньги или в обмен на другие активы,  учитывается по стоимости (по сумме израсходованных денег или справедливой оценке других распределенных активов).


Актив, приобретенный за принятые на себя обязательства, учитывается по стоимости (по текущей оценке сумм, которые предстоит уплатить в будущем).


 Актив, приобретенный путем выпуска акций приобретенной корпорации,  учитывается по справедливой стоимости актива (вновь выпущенные акции учитываются по справедливой цене вознаграждения, полученного за эти акции).


Для применения в некоторых сделках общие принципы должны быть дополнены. Например,  справедливая стоимость актива, полученного в результате выпуска акций,  может не поддаваться надежному определению, или справедливая стоимость актива, приобретенного в процессе обмена,  может быть более надежно определимой,  справедливая стоимость отданного неденежного актива. Ограничения в измерении привели к правилу, что активы, приобретенные не за деньги, включая выпуск акций, должны при приобретении фиксироваться по стоимости. В этом случае, стоимость может быть определена либо по справедливой оценке ожидаемого вознаграждения, либо по справедливой стоимости приобретенной собственности- что из этого было бы более наглядным.


� FASB (1983).


�  Факторы, которые должны рассматриваться при оценке сроков  службы нематериальных активов:


Законы, инструкции или условия контрактов могут ограничивать максимальный срок службы..


Предписания об обновлении или продлении срока могут изменить установленный срок использования актива.


Срок использования могут сократить эффекты устаревания, спроса, конкуренции, и  иные экономические факторы.


Сроки использования могут изменяться в соответствии с ожиданиями индивидуумов и групп служащих.


Ожидаемые действия конкурентов и других могут ограничить существующие конкурентные преимущества.


Кажущийся безграничным срок использования активов может на самом деле оказаться ограниченным, и нет способов разумно предвидеть будущие выгоды..


Нематериальный актив  может быть совокупностью многих отдельных факторов, каждый из которых имеет свой срок использования.


� FASB(1990a, para.29).


� FASB (1988).


� FASB (1986).


� FASB (1985b).





� FASB (1959).





� Периферией мы называем здесь оборудование, которое обеспечивает доступ к главному кабелю. Она включает короткие куски кабеля, который доводит сигнал от главного кабеля до телевизионной точки  абонента и другое связанное с этим оборудование, которое может включать фильтр, блокирующий отдельные каналы.


� FASB (1997).





� FASB (1970b).


� FASB (1985b)


� FASB (1958, para.11)


� FASB (1981).


� FASB (1970b)


� FASB (1955)


� FASB (1990b)


� FASB (1975)


�  Согласно SFAS 47 , контракт с условием обязательного приема товара или выплаты неустойки это соглашение между покупателем и продавцом, которое требует от покупателя выплачивать определенные суммы периодически, в обмен на продукты или услуги (FASB, 1956). Покупатель должен производить минимальные платежи даже если он не получит в этот период согласованных контрактом продуктов или услуг. Контракт по пропускной способности это соглашение между перевозчиком (обработчиком) и собственником транспортного оборудования (такого, как нефте- или газопровод или судно) или собственником производственного оборудования. Контракт обязывает перевозчика (обработчика) периодически выплачивать определенные суммы за транспортировку (или обработку) продукта. Перевозчик (обработчик) обязывается поставлять для транспортировки (обработки) определенный минимум продукта в каждый период времени и должен делать соответствующий взнос наличными  даже в том случае, если оказывается не в состоянии предоставить оговоренное количество продукта. Соглашение о финансировании проекта относится к финансированию крупного инвестиционного  проекта, в котором  кредитор рассматривает денежные потоки и доходы от проекта как источник  средств для погашения долга. Активы проекта служат залогом для ссуды.


� FASB (1970b)


� FASB (1982)


� Часть дня это совокупность программ, которые передаются на протяжении определенного времени (дневное время, вечер, после полуночи) или программ  схожего типа (спортивных, новостных, детских). Передающие компании обычно продают рекламное время на каждую из таких частей отдельно.. 


� FASB (1977)


� FASB (1977)


� FASB (1996). Обслуживание ипотечных долгов, кредитных карт (к оплате) или других финансовых активов включает, но не ограничивается этим, сбор основных сумм и процентов, а также платы за ответственное хранение средств от заемщиков; уплату налогов и страховых платежей за принятые на хранение суммы;  мониторинг недоимок,  лишение должника права выкупа заложенного имущества, когда это необходимо; временное распределение неразмещенных фондов инвестиций (так???);  передачу вознаграждений гарантам, доверенным лицам, и другим лицам, оказывающим услуги; а также расчет и передачу основных и процентных выплат владельцам сулящих выгоду долей финансовых  активов. Тогда как обслуживание свойственно всем финансовым активам, оно становится отдельным активом или обязательством только тогда, когда они по согласованию отделяются от лежащих в их  основе активов путем продажи или секьюритизации активов с сохраненным за ними обслуживанием, или же отдельной покупкой или присвоением обслуживания.


� См. FASB(1993)


�      FASB(1981)  


� IASC (1998)





